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Details zu CP, SWS, Lehrformen / -inhalten, Unterrichtssprache(n), ggf. Präsenzpflicht etc.: siehe Modulhandbuch MSM PO 2023
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https://www.hs-rm.de/fileadmin/Home/Fachbereiche/Wiesbaden_Business_School/Studiengaenge/Modulhandbuecher/Modulhandbuch_MSM_PO-2023.pdf

